Los Estados Unidos tienen una larga y rica tradicion de darle la bienvenida a los recién llegados a
través del patrocinio. Esta guia proporciona algunas de las mejores practicas, obtenidas de esta

experiencia, que pueden ayudarle con sus metas de recaudacion de fondos.

Seguramente necesitara recaudar fondos para generar un nivel de recursos necesarios para apoyar
a los recién llegados que acogera en la medida que se integran a su hueva comunidad. Con
frecuencia, su comunidad estara dispuesta a contribuir. Esta guia de recaudacion de fondos puede
servir de apoyo.

Se les recomienda a los patrocinadores que se mantengan dentro del presupuesto. Esto ayudara a
que los recién llegados comprendan los limites del apoyo que puede proporcionar el patrocinador
y ademas les ayudara a hacer la transicion a autosuficiencia tras el periodo de apoyo.

Consideraciones generales:

® Fondos no utilizados: Elabore un plan claro para los fondos recaudados que quedan de sobra.
Informe este plan a los donantes en su mensaje de recaudacion de fondos. Los fondos de sobra
se pueden guardar para su proximo patrocinio a un recién llegado o ser donados posteriormente,
si es apropiado, a una organizacion comunitaria que apoye a la misma poblacion o a una
organizacion local de reasentamiento de refugiados.

® Antes de transferir cualquier fondo a una familia de recién llegados, los patrocinadores deben
determinar si los fondos transferidos perjudicaran los beneficios de los recién llegados de tal
forma que ponga en riesgo su estabilidad y/o tenga implicaciones impuestarios que la familia
no puede anticipar de forma independiente en esta primera etapa. Los patrocinadores pueden
consultar con un asesor de impuestos (tales como VITA) para conocer los lineamientos federales o
especificos del estado.

Herramientas para recaudar fondos:

Promocion

Donaciones en linea

https://www.
ofundme.com/c/fundraising-tips
Donaciones en especie en linea
(https://mwww.

signupgenius.com).
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: Las empresas locales, grupos religiosos, escuelas,
y universidades, pueden estar interesadas en apoyar a los recién llegados pero no estar seguros
sobre como ayudar. Es mejor hacer una solicitud de dinero o de donacién en especie a traves
de teléfono o en persona. Preparese y considere cuidadosamente como manejara las ofertas de

apoyo no monetario, tales como donaciones en especie u oportunidades laborales para los recién
llegados.

: Los eventos especiales pueden consumir mucho tiempo y ser formas
costosas de recaudacion de fondos, sin embargo, hay formas de hacerlos manejables: 1) Tome
en consideracion a los objetivos del grupo y cual evento sera mas atractivo para la mayoria; 2)
Elabore un presupuesto por adelantado, en el que anticipe los gastos y la recaudacion; 3) Consiga
contribuciones en especie para suministros en lugar de comprarlos.

Consejos y ejemplos sobre el lenguaje:

Comunique la urgencia de su mision:
® Los desplazamientos forzados a nivel mundial han alcanzado su nivel mas alto en la historia,
con 100 millones de personas desplazadas alrededor del mundo debido a la guerra, la
inestabilidad politica y econdmica, y al impacto de los desastres naturales que han obligado a
las personas a abandonar sus hogares. En particular, durante esta época extraordinariamente
desafiante para las personas [ucranianas/venezolanas/nacionalidad del recién llegado], hemos
tomado la decision de patrocinar una familia recién llegada y proporcionarles un lugar seguro.

Destaque como ha respondido su comunidad a la crisis hasta ahora:
®* En respuesta a esta necesidad ante la crisis, un grupo de vecinos y miembros de la comunidad
se reunieron para dar la bienvenida a un [ucraniano/venezolano/nacionalidad del recién
llegado] a nuestra area. Con nuestro conocimiento colectivo y pasion, estamos seguros en

nuestra habilidad para proporcionar la ayuda requerida para una familia, pero necesitamos de
su ayuda.

Comunique como utilizara los fondos recaudados:
® EI 100% de los fondos recibidos seran utilizados en apoyo de la puesta en marcha de la familia
y los gastos de manutencion durante la transicion a la independencia en nuestra comunidad.
La mayor parte se destinara a gastos relacionados con la vivienda.

Responda a las preguntas relacionadas con las deducciones de las contribuciones caritativas:
® Los patrocinadores no pueden proporcionar recibos de las contribuciones caritativas. Si bien
pudiera no recibir un beneficio fiscal por su donacion benéfica, su generosidad sera de gran
beneficio para las vidas de los recién llegados.
® Si los donantes tienen mas preguntas, su asesor de impuestos o la publicacion 526 del IRS
puede proporcionarles una orientacion util.

Envie notas de agradecimiento de inmediato y mantenga informados a los donadores:
® Considere la opcion de enviar una nota personal escrita a mano.
® Describa el impacto de la donacion.
® Proporcione una actualizacion de sus esfuerzos (no incluya informacion personal sobre la
familia del recién llegado.
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Conservar los registros de recaudacion de fondos:

® Conforme vaya recaudando fondos, asegurese de mantener un registro preciso, registrando el
nombre del donante, la donacién recibida/monto otorgado y la fecha de recepcion.

* Asegurese de resguardar el dinero recaudado en una cuenta/ubicacion segura, tales como: en
una cuenta de GoFundMe, una cuenta bancaria de grupo (si existe), o en un grupo religioso o
fundacion que se haya ofrecido a guardarlo.

® Elabore una estructura contable: Registre el ingreso, los gastos y mantenga copia de los recibos.
Esto le ayudara a controlar los gastos y proporcionar transparencia a los donantes y, posiblemente,
a su familia de recién llegados.
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